Aullendienstmitarbeiter Aftersales &
Flottenkunden (m/w/d) gesucht!
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AuBendienstmitarbeiter Aftersales & Flottenkunden (m/w/d) gesucht!
B2B-Vertrieb mit starkem Werkstattteam im Rucken!

Du bist bereits im AuBendienst tatig und willst nicht einfach nur Produkte verkaufen, sondern
echte Losungen fur Geschaftskunden schaffen? Dann komm zur Fastgarage nach Guckheim.

Bei uns verkaufst du keine austauschbaren Leistungen, sondern etwas, das Unternehmen wirklich
brauchen: zuverlassige Mobilitat, professionelle Werkstattservices und starke Aftersales-Konzepte
fur Fuhrparks, Flotten und Gewerbekunden.

Als familiengefuhrte Multi-Marken-Meisterwerkstatt mit iber 100 Mitarbeitenden an vier
Standorten stehen wir fir Qualitat, Vertrauen, Verbindlichkeit und kurze Wege. Fur unseren
Standort Guckheim suchen wir dich als vertriebsstarken AulRendienstmitarbeiter Aftersales
(m/w/d).

Deine Rolle bei uns

Du wirst das Gesicht der Fastgarage im regionalen Geschaftskundenmarkt. Du betreust
bestehende GroBkunden, entwickelst Fuhrparks weiter und gewinnst neue Unternehmen, die
einen verlasslichen Partner fur Wartung, Verschleil8, Unfallreparatur und Service aus einer Hand
suchen.

Dabei bist du nicht allein unterwegs. Hinter dir steht ein starkes Werkstatt- und Serviceteam, das
halt, was du beim Kunden versprichst.

Das machst du bei uns

e Du betreust bestehende GroRkunden, Fuhrparks und Flotten persdnlich und
entwickelst diese strategisch weiter.

e Du identifizierst neue Geschaftskunden in der Region und baust langfristige
Partnerschaften mit Unternehmen, Gewerbekunden und Flottenbetreibern auf.

e Du prasentierst unsere Werkstattleistungen, Servicevertrage und Wartungskonzepte
uberzeugend und verstandlich.

e Du entwickelst individuelle Servicepakete fur Kunden, die auf zuverlassige Mobilitat
angewiesen sind.

e Du arbeitest eng mit Werkstatt, Service und Fuhrung zusammen, damit
Kundenversprechen sauber umgesetzt werden.

e Du bringst eigene Ideen ein und gestaltest den Ausbau unseres B2B-Aftersales-
Vertriebs aktiv mit.

Das passt zu dir

e Du hast Erfahrung im AuBendienst, Vertrieb, Aftersales, Flottengeschaft oder B2B-
Vertrieb.

e Du weilt, wie man Kundenbeziehungen aufbaut, Entscheider Uberzeugt und
Potenziale erkennt.



¢ Du arbeitest eigenstandig, strukturiert und verbindlich.

e Du bist kommunikativ, verhandlungsstark und trittst professionell auf.

e Du denkst langfristig und willst Kunden nicht nur gewinnen, sondern dauerhaft
entwickeln.

e Du hast einen Fuhrerschein der Klasse B.

Automotive-Erfahrung ist ein Plus, aber kein Muss. Wichtiger ist, dass du Vertrieb
kannst, Lust auf Aftersales hast und dich fur Mobilitat, Service und Qualitat
begeisterst.

Warum sich dein Wechsel zu uns lohnt

e Leistungen mit echtem Bedarf: Du verkaufst Werkstatt- und Serviceleistungen, die
Unternehmen wirklich brauchen.

o Starkes Team im Rucken: Werkstatt, Service und Fihrung unterstiatzen dich, damit
aus Kundenzusagen echte Ergebnisse werden.

¢ Freiheit im AuBendienst: Du planst deine Termine eigenstandig und entwickelst
dein Gebiet aktiv weiter.

o Attraktive Vergutung: Du erhaltst eine feste Vergutung plus leistungsorientierte
Provision.

o Dienstwagen inklusive: Du bist mobil unterwegs - auch privat.

e Sichere Zukunft: Dich erwartet eine unbefristete Vollzeitstelle in einem wachsenden
Familienunternehmen.

¢ Geregelte Zeiten: Montag bis Freitag - dein Wochenende gehort dir.

o Kurze Wege: Flache Hierarchien, offene Kommunikation und schnelle
Entscheidungen.

e Familiare Atmosphare: Bei uns bist du keine Nummer. Wir leben echte Du-Kultur.

¢ Mitgestalten statt nur mitarbeiten: Deine Ideen sind willkommen und werden
gehort.

e Entwicklung mit Perspektive: Individuelle Schulungen, Weiterbildung und
Karrierechancen.

e Starker Start: Du wirst strukturiert eingearbeitet und lernst unsere Leistungen,
Prozesse und Kunden Schritt fur Schritt kennen.

o Attraktive Extras: Corporate Benefits, Mitarbeiterrabatte und interne
Vergunstigungen.

Klingt nach deinem nachsten Schritt im AuSendienst?

Dann lass uns sprechen. Bewirb dich unkompliziert bei der Fastgarage GmbH in Guckheim - per
E-Mail, Telefon oder WhatsApp.

Fastgarage GmbH
Gewerbepark 8
56459 Guckheim

E-Mail: bewerbungen@fastgarage.de
WhatsApp: 015792524257

Web: www.fastgarage.de

Facebook



mailto:bewerbungen@fastgarge.de
https://www.facebook.com/FastgarageDE
https://www.instagram.com/fastgarage_de/
https://www.youtube.com/@fastgarage_de

FAQ
1. Muss ich zwingend aus der Kfz-Branche kommen?

Nein. Erfahrung im AuBendienst, B2B-Vertrieb oder Geschaftskundenvertrieb ist wichtiger.
Automotive-Erfahrung ist ein Vorteil, aber kein Muss. Du wirst strukturiert in unsere Leistungen,
Prozesse und Servicekonzepte eingearbeitet.

2. Verkaufe ich hauptsachlich an Bestandskunden oder Neukunden?

Beides. Du betreust bestehende GroBkunden, Fuhrparks und Flotten und baust gleichzeitig neue
Geschaftskunden in der Region auf. Der Fokus liegt auf langfristigen Partnerschaften statt
kurzfristigen Einzelabschllssen.

3. Ist das klassische Kaltakquise?

Nein. Naturlich gehort Neukundengewinnung dazu, aber nicht wahllos. Du sprichst gezielt
Unternehmen, Gewerbekunden und Flottenbetreiber an, bei denen echter Bedarf an Wartung,
Reparatur und professionellem Fuhrparkservice besteht.

4. Wie viel Freiheit habe ich im AuBBendienst?

Du arbeitest eigenverantwortlich, planst deine Termine selbst und entwickelst dein Gebiet aktiv
weiter. Gleichzeitig hast du ein starkes Team im Rucken und kurze Wege zu Werkstatt, Service
und Fuhrung.

5. Warum sollte ich aus meinem aktuellen AuRendienstjob zur Fastgarage wechseln?

Weil du bei uns Leistungen mit echtem Bedarf verkaufst, ein starkes Werkstattteam hinter dir
hast und in einem familiengefuhrten Unternehmen arbeitest, in dem Entscheidungen schnell
getroffen werden. Du bekommst Verantwortung, Gestaltungsspielraum, Dienstwagen, Provision
und langfristige Perspektive.
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